
Комунальний заклад вищої освіти 

«КАМ’ЯНСЬКИЙ МЕДИЧНИЙ КОЛЕДЖ» 

Дніпропетровської обласної ради» 



1.Навчіться вітатись 

так, щоб Ваша 

доброзичливість 

стала відчутною 

більшості 



2. Ваша поява і перші 

15-17 секунд заняття 

повинні вказувати на 

повну готовність до 

роботи 
 



3. Відразу налаштовуйте 

аудиторію на співпрацю: 

цитатою, висловом, новиною 

або мотивуючою фразою, 

такою, як: «Як завжди, 

працюємо плідно!» або «Ви 

навіть не уявляєте, як це 

цікаво!» 



4. Чітко, логічно, 

аргументовано 

озвучте тему  

і значення її 

змісту для всіх 
 



5. Не підвищуйте голос. 

Крик  - це аргумент,  

але дуже негативний і 

страшенно подразливий 
 



6. Рухайтесь плавно, 

слідкуйте за реакцією 

аудиторії 
 



7. Визначте час спаду зацікавленості і 

переключіть увагу на: 

діалог 

доречний жарт  

питання 

несподівану пропозицію 
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❓  
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8. Залишайтесь коректним  

і стриманим навіть  

у складній ситуації,  

близькій до конфлікту   

зі студентами 



9.  А ще Ви вмієте 

пробачати 
 



10. Після кожного блоку 

інформації зробіть коротке 

резюме з найбільш 

активними і протилежними 

в думках з Вами  



•Якщо у Вас є свої дієві прийоми  

та знахідки – поділіться! 


